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Michael York wrote the book on ʺBecoming Uncommon!ʺ 

An author, businessman, consultant and professional speaker whose speaking style 
has been described as inspirational, dynamic and engaging. Michael is a ʺStudent of 
Success and Lifeʺ and has been called ʺa unique and entertaining teacher who 
makes learning fun, beats boring training and teaches individuals and organizations 
to be more powerful than the status‐quo.ʺ  

As a consultant, Michael is the ʺChief Learning Officerʺ for many different 
companies and organizations on thinking differently and creating radical results. As a businessman, he is the 
CEO of The Michael York Company, Inc. Beginning his career in selling in 1978, Michael now has over 25 
years of sales, marketing and management experience. 

As a professional speaker, he delivers over 70 presentations each year to groups across the country and around 
the world on subjects that range from personal development to powerful communication to winning in the 
NOW economy. He has been on speaking platforms from the MGM Grand in Las Vegas to Washington DC to 
Walt Disney World addressing business leaders from cruise ships in the Bahamas to downtown hotels in 
Nairobi, Kenya. 

In 2002 he launched COOL $chool™ and The Michael York Learning Center to provide continuing 
improvement in sales and business training systems...live and on video...for business owners, salespeople and 
associations. He is a visionary leader who has proven himself to be a master of adding value to individuals 
and organizations and assisting them in finding new and creative ways to achieve dynamic results and more 
profitable solutions in life and business. 

 

Most Requested Programs...  

• Becoming Uncommon: Individuals & Organizations  

• Uncommon Leadership for Radical Results  

• The Uncommon Selling Professional  

• The Ten Commitments of Success  

• The Art of Powerful Communication  

 


