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JJuuddssoonn  LLaaiippppllyy  
Travels from: Ohio Fee Range: $10,001 - $15,000 

After graduating with a Masterʹs degree from Bowling Green State University, 
Judson Laipply burst onto the speaking scene and has quickly become a breath of 
fresh air in a sometimes‐suffocating world.  

Combining an amazing ability to make people laugh and think, his presentations 
are down‐to‐earth and highly motivational, creative and appealing, humorous and 
thought provoking, lively and enriching. 

Drawing from his vast array of experiences that include: working on a cruise ship, 
working at a camp in Colorado, being a certified Aerobics instructor, teaching 

college courses, being a published poet, part‐time auctioneer and weekly columnist; he can relate to almost 
any audience. Whether a specific program or a program designed to meet your specific needs, you can be sure 
you will be satisfied. 

Here are a few words from Judson:  

ʺI always tell people how much I love what I do for two simple reasons. One, because I get to meet and work with great 
people all over the country and am always amazed with the people I meet. And two, for the concept that I might just help 
to make someone elseʹs life a little bit better. For me there is no greater reward.ʺ  

Judson offers a variety of programs including his most popular program, titled, ʺInspirational Comedy.ʺ 
Combining his thoughts about life and change with humor, his signature presentation will have your audience 
inspired and laughing at the same time. His finale ʺThe Evolution of Danceʺ is requested by his audiences 
everywhere he goes.  

Most Requested Programs...  

• Inspirational Comedy Life is Change (Keynote) 

• The Paradoxes of Life (Keynote) 

• Keep Everyoneʹs Drink Half‐Full (Sales Workshop or Keynote) 

• The PEARfect Leader/Employee/Boss 

• A Wink or a Blink ‐ Perception vs. Intention 

• Why I am Better Than You : A Look at Status  

• Selling Sand in the Desert ‐ How to Market and Sell Anything 

• The Intelligence in Emotion 

• The 5 Lʹs for Living 


